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Gemeinsam erkunden wir in diesem
Blogbeitrag, wie geschicktes Online-Marketing
Dir und Deiner Arztpraxis dabei hilft, gezielt die
idealen Patienten anzuziehen – jene, die nicht
nur medizinisch, sondern auch persönlich
optimal zur Praxis passen.

Die Digitalisierung beeinflusst nicht nur unseren Alltag, sondern auch die Art und Weise, wie
Menschen nach Gesundheitsdienstleistungen suchen. Nun stehst Du als Arzt vor der spannenden
Herausforderung, Deine Praxis erfolgreich in der digitalen Welt zu positionieren, um endlich die
richtigen Patienten zu erreichen.
Das digitale Zeitalter bietet aufregende Möglichkeiten und ist entscheidend für die Zukunftsfähigkeit
jeder Arztpraxis. In diesem Blogartikel entdecken wir gemeinsam, wie cleveres Online-Marketing
dazu beiträgt, als Arzt genau die richtigen Patienten zu gewinnen, die nicht nur medizinisch,
sondern auch persönlich gut zur Praxis passen. Gleichzeitig erfährst Du, wie Du durch Marketing die
Verbindung zu bestehenden Patienten stärkst.

WARUM IST ONLINE MARKETING FÜR ÄRZTE SO
ENTSCHEIDEND?

Die Art und Weise, wie Menschen nach Ärzten und Arztpraxen suchen, ist schon seit längerer Zeit
digitalisiert. Egal ob es sich um Zahnärzte oder Schönheitschirurgen handelt – heutzutage beginnt
die Patientensuche ausschließlich online – sogar über das Smartphone. Potenzielle Patienten
googeln nach Ärzten in ihrer Umgebung, lesen Bewertungen und informieren sich über die
angebotenen Leistungen. Deshalb ist es von entscheidender Bedeutung, online präsent zu sein.
Gleichzeitig sollte ein professionelles, vertrauenswürdiges und attraktives Image kommuniziert
werden, um genau die Patienten anzusprechen, die Du Dir für Deine Praxis wünschst. Genau hier
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setzt das Online-Marketing bzw. Praxismarketing für Ärzte an.

PRAXISMARKETING FÜR ÄRZTE: DEINE VORTEILE IM
ÜBERBLICK

MEHR SICHTBARKEIT UND REICHWEITE

Gezielte Ansprache: Durch strategische Suchmaschinenoptimierung (SEO) erhöhst Du die
Wahrscheinlichkeit, dass Deine Praxis von Menschen gefunden wird, die aktiv nach den von Dir
angebotenen medizinischen Dienstleistungen suchen.

Lokale Präsenz: Lokales SEO und ein Google Unternehmensprofil (ehemals Google My Business)
sind entscheidend, um Patienten in Deiner Umgebung anzusprechen. Wenn Menschen nach einem
Arzt in ihrer Nähe suchen, sollte Deine Praxis an einer der oberen Positionen stehen.

VERTRAUENSAUFBAU UND REPUTATION MANAGEMENT

Aussagekräftiger Content: Durch regelmäßiges Teilen von qualitativ hochwertigem Content auf
Deiner Website und in den sozialen Medien zeigst Du nicht nur Deine Fachkenntnisse, sondern
auch Deine Hingabe zur Patientenaufklärung.

Bewertungen und Testimonials: Online-Bewertungen spielen eine entscheidende Rolle im
Vertrauensaufbau. Zufriedene Patienten, die ihre positiven Erfahrungen teilen, können potenzielle
Patienten ermutigen, sich für Deine Praxis zu entscheiden.

PATIENTENBINDUNG UND -ZUFRIEDENHEIT

Kommunikation und Information: Durch einen aktiven Social-Media-Auftritt kannst Du Deine
Patienten regelmäßig über neue Behandlungsmethoden, Gesundheitstipps und wichtige
Praxisnachrichten informieren. Dies fördert die Patientenbindung und trägt auch zu einem Gefühl
der Verbundenheit bei.

Online-Terminbuchungssystem: Die Möglichkeit, Termine online zu vereinbaren, verbessert nicht

https://www.media-company.eu/blog/seo-fuer-aerzte-die-effektivsten-tipps-fuer-mehr-patienten/
https://www.media-company.eu/blog/social-media-fuer-den-mittelstand-der-ultimative-ratgeber-fuer-mehr-online-reichweite/
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nur die Patientenzufriedenheit, sondern erleichtert mit den richtigen Tools auch die
Praxisorganisation.

EFFEKTIVE PATIENTENGEWINNUNG

Zielgerichtete Online-Werbung: Durch gezielte Online-Anzeigen kannst Du bestimmte
Zielgruppen ansprechen und somit effektiver Deine Wunsch-Patienten gewinnen.

Suchmaschinenwerbung (SEA): Durch bezahlte Werbung in Suchmaschinen erhöhst Du innerhalb
kurzer Zeit die Sichtbarkeit Deiner Praxis und erzielst schneller Ergebnisse.

EFFIZIENTES KOSTENMANAGEMENT

Messbare Ergebnisse: Im Gegensatz zu traditionellen Marketingmethoden ermöglicht Online
Marketing eine präzise Messung seiner Effektivität. Du kannst genau verfolgen, welche Strategien
funktionieren und welche optimiert werden müssen.

Anpassungsfähigkeit: Online Marketing ermöglicht es Dir, schnell auf Veränderungen zu reagieren.
Eine laufende Analyse erlaubt es Dir, Deine Strategie kontinuierlich anzupassen, um maximale
Effizienz zu gewährleisten.

MODERNES PRAXISIMAGE

Moderne Website: Eine gut gestaltete und benutzerfreundliche Website vermittelt einen
professionellen Eindruck und gilt als digitale Visitenkarte. Dies ist im Praxismarketing nicht nur
wichtig für die Sichtbarkeit in Suchmaschinen, sondern auch für den ersten Eindruck, den
potenzielle Wunsch-Patienten von Deiner Praxis gewinnen.

WIE DU DEIN PRAXISMARKETING OPTIMAL
GESTALTEST

https://www.media-company.eu/blog/wie-kommt-man-bei-google-nach-oben/
https://www.media-company.eu/blog/marketing-strategie-in-7-steps/
https://www.media-company.eu/blog/5-tipps-fuer-eine-erfolgreiche-webseite-fuer-aerzte/


Online Marketing für Ärzte: Wie Du Deine Praxis online erfolgreich

positionierst!

https://www.media-company.eu/blog/online-marketing-fuer-aerzte/

Webweisend Media GmbH

-die Media Company-
Seite: 4

Tel.: 0211 59 89 07 40

E-Mail: info@media-company.eu

SEO-OPTIMIERUNG FÜR DIE GEZIELTE
PATIENTENGEWINNUNG

Lokale Suchmaschinenoptimierung (Local SEO): Betone bei der Optimierung Deiner Website und
Inhalte den lokalen Bezug. Verwende relevante Keywords, die auf Deine Stadt oder Region
zugeschnitten sind. Dies erleichtert es Menschen in Deiner Umgebung, Dich bei lokalen
Suchanfragen zu finden.

Inhalte für die Patientenansprache optimieren: Integriere relevante Keywords natürlich in Deine
Website-Inhalte, Blogbeiträge und Meta-Tags. Hierbei ist es wichtig, dass der Content ansprechend
und leicht verständlich ist, um auch medizinische Laien anzusprechen.

Google Unternehmensprofil optimieren: Stelle sicher, dass Dein Google Unternehmensprofil-
Eintrag vollständig und aktuell ist. Dies erhöht die Wahrscheinlichkeit, dass Deine Praxis in den
lokalen Suchergebnissen prominent angezeigt wird.

SOCIAL MEDIA ALS INSTRUMENT ZUR
PATIENTENANSPRACHE

Aktiver Social-Media-Auftritt: Pflege eine lebendige Präsenz in den sozialen Medien. Teile
regelmäßig informative Beiträge, Gesundheitstipps, Neuigkeiten aus der Medizin und
Veranstaltungen in Deiner Praxis. Dies fördert die Patientenbindung und erhöht die
Wahrscheinlichkeit von Weiterempfehlungen.

Patientenbewertungen und -feedback: Nutze die sozialen Medien als Plattform für
Patientenbewertungen und -feedback. Ermutige Patienten, ihre Erfahrungen zu teilen, um Vertrauen
aufzubauen und Wunsch-Patienten zu überzeugen.

ONLINE-TERMINBUCHUNGSSYSTEM ZUR STEIGERUNG DER
EFFIZIENZ

Benutzerfreundliches System einrichten: Implementiere ein benutzerfreundliches Online-
Terminbuchungssystem auf Deiner Website. Dies ermöglicht es potenziellen Patienten, schnell und
einfach Termine zu vereinbaren, was besonders in der heutigen schnellen Welt geschätzt wird.

https://www.media-company.eu/blog/das-solltest-du-ueber-local-seo-wissen/
https://www.media-company.eu/blog/was-ist-ein-keyword/
https://www.media-company.eu/blog/was-ist-google-my-business-deine-vorteile-mit-einem-google-unternehmenseintrag/
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Kommunikation über das System fördern: Ermutige Patienten dazu, das Online-
Terminbuchungssystem zu nutzen, indem Du die Vorteile betonst, wie die Möglichkeit, Termine
rund um die Uhr zu vereinbaren.

LOKALES ONLINE MARKETING ZUR STEIGERUNG DER
SICHTBARKEIT

Gezielte Online-Werbung: Nutze gezielte Online-Anzeigen, um Deine Praxis in den Fokus
potenzieller Patienten zu rücken. Platziere Anzeigen auf Plattformen, die von Deiner Zielgruppe
frequentiert werden.

Lokale Veranstaltungen und Partnerschaften: Engagiere Dich in lokalen Veranstaltungen und
schließe Partnerschaften mit anderen Unternehmen in Deiner Umgebung. Dies stärkt nicht nur Deine
lokale Präsenz, sondern fördert auch die Patientengewinnung.

JETZT HANDELN: DEINE ARZTPRAXIS ERFOLGREICH
DURCH PRAXISMARKETING POSITIONIEREN!

Du hast nun einen Überblick über die wichtigsten Schritte, um Deine Arztpraxis erfolgreich online
zu positionieren. Wir von Webweisend wollen Dich JETZT dabei unterstützen! Wir verstehen die
Herausforderungen vieler Arztpraxen im digitalen Dschungel und haben die Erfahrung, um Deine
Praxis ins Rampenlicht zu rücken.

Kontaktiere uns und lass uns gemeinsam den Weg zu Deinem digitalen Erfolg gehen!


